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Специализация «Домашних денег»  
 
Предоставление нецелевых микрозаймов населению с достатком 
ниже среднего, не имеющему возможности воспользоваться 
банковскими кредитами. 
70% населения – целевая группа, доход менее 30 тыс. руб. на семью. 

Стратегия развития компании  
 
 Покрытие населенных пунктов с населением менее 50 тыс. человек.  
 Более 1 млн клиентов. 
 Более 15 тыс. агентов. 

Более 4,5 млн человек обратились в компанию за займом с 2007 года. 

Более 900 тыс. займов было выдано на общую сумму свыше 21 млрд руб.  
Более 300 тыс. граждан являются клиентами компании. 

Более 5 тыс. агентов в настоящий момент. 

Компания представлена в 55 регионах России: 2 158 населенных пунктах и 

более 1 000 поселках. 
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Возможности мобильного приложения 
 GPS-трекинг сотрудников в системе (продажи + безопасность) 
 Оформление новых заявок 
 Фотографирование клиентов 
 Фотографирование и передача полного пакета документов по заявке 
 Контроль платежей клиентов 
 Работа с портфелем: звонки, смс-рассылки, контактные лица 
 Отслеживание мотивации 

Мобильное приложение разрабатывается in-house 
 
Полная интеграция с ERP-системой: 
 CRM 
 Корпоративный портал 
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• Представители 
регуляторных органов 

• Владельцы и председатели  
Правления крупных банков 

• Инвесторы 
• Успешные люди, 

знаменитости и публичные 
личности  

• СМИ 

Компания получает 
 
 Автоматизированное управление агентской сетью 
 Сведение внутреннего мошенничества к «0» 
 Повышение качества и скорости работы агентов 
 Повышение качества портфеля 
 Повышение конверсии 
 Повышение скорости обработки заявки 
 Повышение скорости выдачи займа 
 Повышение лояльности и вовлечения персонала 
 Быстрое обучение и адаптация новых сотрудников 
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