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Исследование  - J’son & Partners Consulting 

за 2015 год 

«Несмотря на рост мировой абонентской базы на 5–7 

%, который будет продолжаться и дальше, темпы 

роста выручки операторов падают… 

 

…Операторам следует радикально изменить модель 

бизнеса, как в технологическом, так и в коммерческом 

аспекте. Только переход к двусторонней бизнес-модели 

вкупе с трансформацией в провайдера цифровых 

сервисов на основе облачной платформы оказания услуг 

и переход на технологическую платформу SDN/NFV, 

обеспечивающую виртуализацию функций не только 

опорной сети, но и абонентского оборудования, может 

обеспечить долговременное устойчивое развитие 

оператора» 
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Драйверы развития 

виртуализации сетевых функций 
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conditions

Reduce the time from concept to deployed new
services

Factors driving interest in NFV 
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Source: TM Forum, 2015 



Модели обслуживания 
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Эволюция предоставления  

сервисов B2B клиентам 
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САЙТ КЛИЕНТА САЙТ ОПЕРАТОРА 
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Недостатки традиционного подхода 

Вывод Услуги на рынок занимает 

долгое время 

Высокие затраты на инфраструктуру  

Сроки поставки оборудования до 

полугода 

Длительное подключение новых 

клиентов 

Рост персонала оператора при 

увеличении кол-ва клиентов 

 

Выход – использование 

облачных решений. 
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Реализация облачных сервисов на 

стороне Провайдера 
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Выгоды облачной реализации 
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Мировой опыт 
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Vodafon GmbH Deutsche Telekom AT&T Net Bond 

Ограниченный доступ к сети Интернет + + 

Защита корпоративной сети + + + 

Безопасный интернет + + 

Виртуальная АТС + + + 

Конференц-связь + + 

Выделенный сервер каталогов + 

Удалённый доступ + + + 

Виртуальная инфраструктура + + + 

SLA/мониторинг оконечного оборудования + 

Мониторинг М2М + 

Предоставление IPTV потока + 

Видео-конференция + 

Виртуализация приложений + 

Корпоративный портал + 



Практический эффект  

от внедрения NFV/SDN 

для B2B клиента 
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 Управление услугами из Личного Кабинета 

Получение Сетевых функций как Услуг c четким SLA. 

Снижение затрат на обслуживание собственных сетевых функций и IT 
систем за счет их переноса на «сторону» оператора 

Получение доступа к Услугам в режиме 24/7 даже при смене 
физического места пребывания офиса 

Получение доступа к Услугам за минимальное время при подключении 
дополнительного офиса 

 Возможность Тестовой эксплуатации услуги без необходимости ее 
реализации 



Практический эффект  

от внедрения NFV/SDN для провайдера 

 Снижение стоимости подключения – услуги виртуализированы и не требуют 

выделенного оборудования 

 Использование COTS оборудования (стандартное оборудование x86 архитектуры) 

 Сокращение или полная отмена выездов к клиенту для подключения доп. услуг 

 Доступ к  Услугам в режиме 24/7 даже при переезде клиента 

 Снижение времени как на подключение нового клиента, так и на добавление новых 

услуг 

 Снижение стоимости эксплуатации 

 Быстрое и эластичное масштабирование услуг в зависимости от потребностей 

 Унифицированные включения на сети – снижение кол-ва разнотипного оконечного 

оборудования 
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Интегратор как Сервис Провайдер 
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Отсутствие затрат на вывод услуги на рынок – 

платформа может быть размещена в стороннем 

Дата Центре либо на собственных серверах 

интегратора размещенных у Оператора. 

Использование модели Revenue Sharing : есть 

клиент – есть доход, нет клиента – нет затрат 

Накопленный опыт и экспертиза позволяют 

реализовывать и выводить на рынок новые услуги 

за кратчайшие сроки 

Гибкое использование как «вендорских» так и Open 

Source решений для реализации сетевых функций 

Поддержка и развитие решения находится на 

стороне интегратора 

 

 



Спасибо! 

Москва, Cтаропетровский 

проезд 7а, корпус 1 

тел.:   +7 (495) 981-6182  

факс: +7 (495) 981-6183  

info@bellintegrator.ru 

www.bellintegrator.ru 


